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Weiterbildung

KIOSk Simulator

Immer mehr Firmen nutzen
hochwertige Unternehmens-
Planspiele zur Strategieun-
terstiitzung. Die Methode
macht aus komplexen be-
triebswirtschaftlichen The-
men ein praxisnahes Lerner-
lebnis. Auch Valora verwen-
det seit diesem Juni eine
massgeschneiderte Simulati-
on. Fihrungskrifte lernen
damit, wie sie den Umsatz in

Kiosken und avec-Laden
steigern. « Teilnehmende kon-
nen Sortimentsgestaltung
und innovative Aktionen risi-
kofrei ausprobieren», erlau-
tert Simulationsexpertin Gud-
run G.Vogt. Die Valora-Perso-
nalleitung wahlte den Ansatz,
weil sie ihre Strategie inter-
aktiv und spannend vermit-
teln mochte.
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